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Jake volit pojistn

HE N

pro pojisteni smrti?

Podle nasSich zkuSenosti vétSina poradcli zna dobfe pojistné produkty. Hodné
prostoru se v casopisech a na internetu vénovalo tomu, jaky je rozdil mezi rizikovym,
kapitadlovym a investi¢nim pojiSténim. Pro¢ maji muzi vySSi pojistné sazby nez Zzeny,
jaka je nakladovost pojisténi a tak podobné.

Malo se ale mluvi o tom, jak vysoka by méla
byt pojistna ¢astka. Tento parametr je pro
finan¢ni plan naprosto kli¢ovy. Jakmile
uré¢ime pojistnou castku, pak teprve
muzeme debatovat o tom, jestli bude pojis-
téni rizikové nebo investi¢ni, s danovymi
ulevami nebo bez nich...

Mezi jednotlivymi poradci jsou rozdily
v uréovani pojistnych ¢astek az radové.
Zatimco nékdo doporucuje pojistné ¢astky
v fadu stovek tisic, jini doporucuji pojistné
¢astky v fadech miliond. Klienti sami se
pojistuji na pojistné ¢astky v fadu desitek
tisic, nejvySe stovek tisic. Pokud se viibec
pojistuji.

V jinych oblastech osobnich financi klient
ptichazi s pozadavkem, ktery dava zakladni
ramec pro feSeni a pro hledani vhodnych
produktt. Napf. chce investovat S00 000 K&
a tak pro ného hledame vhodné portfolio
v tomto objemu. Nebo ma volnych 5000 K¢
mési¢né a my pro né hledame vhodné pro-
dukty anebo potirebuje bydleni za 2 mil. K¢,
tak v tomto objemu hledame vhodné finan-
covani. Dokonce i u pojisténi majetku je
zadani jednoduché: potiebujeme pojistit
dim nebo domacnost proti totalni skodé.
V ptipadé pojisténi piijmu (zejména smrt
nebo invalidita) byva zadani mlhavé. Co je
dobré pojisteéni?

Pristupy k uréeni pojistné ¢astky se lisi.
Zkusme se podivat na nékteré z nich.

POJISTENI PODLE VYSE UVERU

Ma-li klient hypote¢ni uvér, je mu casto
nabidnuto pojisténi prave ve vysi hypotec-
niho uvéru. Tedy alesponi ekonomicky kli-
¢ové osobe.

Logika poji$téni je nasledujici: Pokud by
doslo k umrti (invalidité) ekonomicky kli-
¢ové osoby, bude hypotecni uvér splacen
z pojistného plnéni. Rodiné tak nezbudou
dluhy a bude mit stfechu nad hlavou, nebude
mit zavazky a bude moci Zit ze zbyvajiciho
pfijmu a piipadnych socialnich davek.

Vadou tohoto postupu je nezohlediiovani
dal$ich potieb rodiny. Viibec se nebere zie-

tel na jeji vydaje. Na to, jestli zbyvajici piijem
a socialni davky budou stacit na pokryti
zivotnich nakladt rodiny.

Pojisténi kryje pouze zavazky vzniklé
novym hypote¢nim Gveérem, ale nebere zie-
tel na dalsi zavazky. Co kdyZ tento klient
pred Cerpanim hypotéky bydlel v najmu,
ktery byl stejné velky jako splatka hypotéky?
Z hlediska jeho zavazkd preci neni rozdil
v tom, jestli se plati 10 000 K¢ mési¢né jako
splatka hypotéky nebo se plati 10 000 K¢
jako najem. V kazdém piipade by mél mit
tyto zavazky kryté pojisténim. Cerpani hypo-
te¢niho Gvéru nemusi znamenat zvySeni
vydaju a tedy nemusi vyvolavat pojistnou
potiebu.

Tento postup viibec nedava odpovéd'v pri-
pad¢, Ze nemame hypotéku. Jakou volit
pojistnou ¢astku v tomto piipadé?

Nicméné pro drtivou vétSinu klientl je
toto posun k vy§8im pojistnym ¢astkam. Ti
zpravidla maji poji§téni naprosto nedosta-
Cujici. Vzhledem k ¢erpani hypotéky se jejich
pojistné ochrana dramaticky zlepSuje.

POJISTENI JAKO NASOBEK PRiJMU
Nékdy se potrebna pojistna castka odviji od
vySe piijmu. Napt. ve Finan¢nim poradci
12/2006 se hovoti o pojistnych ¢astkach ve
vy$i 10nasobku ro¢niho prijmu. Tato ¢astka
se bézné doporucuje ve svété. U nas, vzhle-
dem k socialnim davkam, se doporucuje 5 az
7nasobek ro¢niho prijmu. Déle je v ¢lanku
spravné poznamenano, ze ,,u kazdého c¢lo-
véka je tfeba individualni rozvaha zaloZena
na jeho majetku, zavazcich, détech a pla-
nech“.

Pojistit se podle vySe pfijmd ma tu logiku,
Ze poji$téni nahrazuje klientlm to, co ztra-
kalety prijem. Rodina tak ma zajistény néko-
likalety pfijem, o ktery ptisla. Jakmile toto
obdobi skonéf, rodina se musi postarat jinak
—zménit vydaje, znovu se vdat ¢i oZenit...

Tento postup vede k tomu, Ze se nabizeji
vys8i pojistné ¢astky tomu, kdo v rodiné
vydélava vice, coz je spravna avaha. Dalsi

V 4 N

e castky

vyhodou tohoto postupu je jednoduchost.
Kazdy poradce velmi rychle dokaze spocitat,
na kolik by dany ¢lovek mél byt pojistén.
Jednoduchost tohoto postupu ma i své
slabiny. Nezohlednuje:
» Z4avazky. Kdo ma vyssi zavazky, mél by byt
vice pojiStén neZ ten, kdo dalsi zavazky
nema. Navic existuji zavazky, které jsou
hodné dlouhodobé. Napft. hypoteéni aver.
Kdyz se nékdo pojisti na ztratu Sletého pri-
jmu, ale hypotéku bude splacet dalsich 30
let, pojistka mu stacit nebude.
» Dal8i majetek klienta. Jestli ma n¢kdo
portfolio 4 mil. K¢, které hodl4 vyuzit na
financovani svého stari, mela by pro ného
byt jina pojistka nez pro ¢loveka, ktery tyto
prostfedky nema. Anebo klient muiZe vlast-
nit firmu, ktera ma hodnotu desitky mili-
onu a v pripadé smrti nebo invalidity bude
schopen zajistit svoji rodinu timto majet-
kem.
« Vék klienta. Asi by mél byt jinak pojistén
ten, komu je 30 let a ma pred sebou dobrych
30 let produktivniho Zivota. A jinak ten,
komu je 60 let a je kousek pred diichodem.
Pro toho pojisténi na 5 az 7 let je vice, nez
kolik klient sam vydéla.

POJISTENI ODVOZENE 0D VYDAJU
Nékdo doporucuje pojisténim pokryt rozdil
vydaji a zbyvajicich prijmi. Doporucuje
takovou pojistnou ¢astku, aby rodina pokryla
svoje vydaje v pristich 3, 5 nebo 10 letech.

Priklad 1

Prijem muze 20 000 K¢, prijem Zeny
20 000 K¢, spole¢né vydaje rodiny jsou
30000 K¢. V pripadé smrti (invalidity) muze
by piijmy klesly na 20 000 K¢, protoZe by pra-
covala pouze Zena, vydaje by byly 30 000 K¢.
K tomu, aby se rodina dale uZivila, bude tfeba
kazdy mésic 10 000 K¢. Jestli chceme pokryt
vydaje v priStich 3 letech, bude pojistna ¢astka
3x12x10000 K¢. Tedy 360 000 K¢.

Logika tohoto postupu je takova, aby se
rodina dokazala po danou dobu uZivit. Aby
pokryla svoje vydaje v ptipade¢ vypadku pii-
jmu.
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Vypocet se jesté€ miZe trochu komplikovat
a muiZe zohlednovat:

« Socialni davky. MlzZe pocitat napft. s inva-
lidnim dichodem. Tim padem neni propad
prijma takovy a neni potieba tak vysoka
pojistna ¢astka.

e Zménu vydajl v pfipad¢ umrti. BéZné se
pocita s tim, ze v ptipadé umrti v rodiné
budou vydaje niz$i, nez byly predtim.

Tento postup automaticky zohlediuje
pasivni prijmy. Kdyby nase rodina v ptikladu
jesté pronajimala byt za 10 000 K¢, nepotre-
bovala by pojisténi vibec. Vydaje rodiny
jsou 30 000 K¢, ptijmy by byly: 20 000 K¢
mzda zeny + 10 000 K¢ z prongjmu. Rodina
by se uzivila i bez pojisténi.

Dal$im plusem tohoto pristupu je to, ze
ne¢kteri Kklienti pojisténi nepotiebuji.
Kdyby v naem prikladu byly ptijmy rozd¢-
leny 30 000 K¢ muz a 10 000 K¢ Zena,
nebylo by tfeba Zenu pojiStovat vibec.
Vydaje rodiny jsou 30 000 K¢, a ty pokryje
svym piijmem muz.

Nedostatkem tohoto postupu je:

» Nezohlednéni majetku, ktery klient jiZ ma.
Kdyz opét bude mit klient firmu za 10
mil. K¢, bude jeho pojistna potieba jina nez
u klienta bez firmy.

¢ Nezohlednéni dlouhodobych zavazk.
Nezohlednuje se, Ze se splaci hypote¢ni uvér,
ktery se miiZe splacet jeste 30 let.

» Nesplni se cile klienta, jako je napf. stu-
dium déti nebo splaceni hypotéky. Pojisténi
pokryje 3leté vydaje a na studia déti nebo na
splaceni hypotéky za 1 mil. K¢ prosté
nebude.

DOBRE POJISTENI, KTERE KRYJE VSE
Kdyz pojistujeme majetek (diim, domac-
nost, auto), pojistujeme ho tak, aby se v pri-
padé Skody dal majetek obnovit. Aby v pri-
padé povodné bylo mozné postavit novy
didm nebo poridit novou domacnost. Dnes
klient bydli vdomé a ma vybavenou domac-
nost. Kdyz zadna katastrofa nepftijde, bude
mit pofdd ten samy diim a tu samou domac-
nost. Kdyz katastrofa ptijde, bude si moci
poridit podobny diim a stejnym zplisobem si
vybavit domécnost. Finanéni situace je
imunni viici Skodam.

Jak by vypadal tento pristup v pripadé
Zivotniho pojisténi?

Pri vytvareni finan¢niho planu se pocita
s majetkem, ptijmy a vydaji. Diky nim se plni
cile jako je bydleni, studia déti, likvidni
rezerva, finan¢ni nezavislost a podobné.
KdyZ se nestane zadna katastrofa, jsou tyto
cile (alespon castecné) splnéné. Dobré
pojisténi by mélo fungovat tak, aby nebylo
splnéni finan¢niho planu podminéno tim,
jestli se stane né&jaka katastrofa nebo
nestane. Finan¢ni plan by se m¢l splnit ,,za
kazdého pocasi“. Stejné jako u pojisténi
majetku: at se stane (nebo nestane)
katastrofa, mam stechu nad hlavou.

V piipadé tragické udalosti potfebujeme
mit tolik majetku, abychom:
¢ Splnili vSechny cile, které si klient zadal.
Kdyz se nic nestane, splnime cile tplné nebo
castecné. A kdyz se stane, tak splnime cile
uplné stejné — Uplné nebo castecné.
Budeme-li chtit zabezpecit studium déti za
10 let za 500 000 K¢, budeme k tomu potre-
bovat tolik penéz, aby ndm to stacilo na spl-
néni tohoto cile. (Pfivynosu 5 % ro¢né nam
bude stacit asi 300 000 K¢.)
 Splatili vSechny dluhy (zavazky), které
mame. K tomu potiebujeme tolik majetku,
kolik dluzime hypote¢ni bance nebo sta-
vebni spofitelné (pfipadné jinym subjek-
tam).

e Splnili finan¢ni nezavislost (rentu,
penzi), kterou finan¢ni plan obsahuje.
K tomu potfebujeme cca 2 mil. K¢ na kaz-
dych 10 000 K¢ pozadované renty.

e Pokryli vydaje své rodiny. (Abychom se
,Uzivili“.) Vydaje ndm pomize pokryt
pasivni pfijem (napf. najem), prijem dru-
hého partnera v rodiné a socialni davky. Své
vydaje potfebujeme pokryt az do diichodu
(resp. do finan¢ni nezavislosti).

Takto ur¢ime majetek, ktery potiebujeme
pro splnéni svych cild, kdybychom prisli
o piijem. Né&jaky majetek jiz mame (inves-
tice, podnikani, nemovitosti na pronjem),
zbytek potrebujeme ziskat od pojistovny.

Priklad 2:

Vék klient (muze a Zeny) je 30 let, pti-
jem muze 40 000 K¢, prijem Zeny je
20 000 K¢. Maji hypotéku, kde aktualné

dluzi 1 500 000 K¢, mésicné splaceji 8
000 K¢ po dobu dalsich 26 let. Nezbytné
vydaje jejich rodiny jsou 30 000 K¢ mésicné.

Chtéji zajistit studium svého ditéte v hod-
noté 500 000 K¢ za 10 let. Déle chtéji za 20
let dosahnout finan¢ni nezavislost a pobirat
rentu 20 000 K¢ mésicné. Jejich finanéni
majetek je 1600 000 K¢.

Na kolik by mél byt pojistén muz?

Pokud nedojde k tragické udalosti, klienti
si splni svoje cile (finanéni nezavislost a stu-
dium déti). Stejného vysledku bychom chtéli
dosahnout i v ptipadé, zZe klient prijde o pri-
jmy z dtvoddi smrti nebo invalidity.

Pokud prijde o ptijmy, mél by si splnit:

« Studium pro déti — na to potfebuje dnes asi
330000 Ke.

» Dozivotni rentu — na ni pottebuje dnes asi
2090 000 K¢. (Kdyz bude mit tuto ¢astku,
bude ji investovat na 20 let a za 20 let zacne
Cerpat rentu 20 000 K¢ mési¢n¢).

« Splatit dluhy — na to pottebuje 1 500 000 K¢.
» Po dobu 20 let bude jeho rodina pobirat pri-
jem (Se socialnimi ddvkami pro jednodu-
chost nepocitdme, v software je mozné je
zohlednit.). Protoze pocitame v pripadé
umrti se snizenim rodinnych vydajti na 70 %,
budou vydaje pokryty piijmem Zeny. V pfi-
padé¢ invalidity ponechavame vydaje stejné
jako predtim, proto nebudou vydaje pokryty
a budou se muset pokryt z majetku. K tomu
bude potieba asi 1 650 000 K¢.

Pro pokryti v§ech potiebnych vydajt a spl-
néni cilt potrebujeme kapital:

* 3,8 mil K¢ v pripadé smrti
5,3 mil. K¢ v pripad¢ invalidity.

Protoze ma rodina naSetieno 1,6 mil. K¢,
bude potiebovat uzaviit pojistné ¢astky:
e 2,2 K¢ pro ptipad smrti a
« 3,7 mil. K¢ pro pripad invalidity.

Hlavni nevyhodou tohoto postupu urco-
vani pojistnych ¢astek je jeho slozitost. Neni
mozné u klienta s tuzkou a papirem urcit
pojistné ¢astky. K jejich urceni je potieba
pouzit specialni software.

Interpretace pojistnych ¢astek klientovi je
jednoducha: Vase cile splnite ,,za kazdého
pocasi“ — at se stane cokoli.

Hlavni vyhodou tohoto postupu je pres-
nost. Zde zohlednujeme:
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 Pasivni pfijmy. Pokud je klient ma, je
potieba pojistovani mensi.

» Majetek. Jinak se pojisti klient, ktery ma
firmu za 10 mil nebo portfolio v hodnoté
4 mil nebo klient ktery, nema nic.

* Zavazky. Zohlednuji dluhy, které se splati.
» Vék klienta. Ten se zohlednuje neptimo
v ¢ase, po ktery se musi pokryt vydaje rodiny.
Jinak se budou pokryvat vydaje u 30letého
a po jinou dobu se budou pokryvat vydaje
u 60letého. S vékem klienta potieba pojis-
téni klesa.

« Cile klienta. Ty plnime stejné, at prijde
katastrofa, nebo nikoli.

 Pfijem partnera. Podle piijmu partnera
budou chybét penize nebo zbudou penize na
sporeni.

POROVNANI

Srovnejme, k jakym bychom dosli pojistnym
¢astkam jednotlivymi metodami pro pojis-
téni muze z prikladu 2.

TAB. 1 VARIANTY JEDNOTLIVYCH METOD
PRO POJISTENI MUZE Z PRIKLADU 2

Podle vyse HU 1 500 000 K& 1 500 000 K&
5nasobek prijmi 2 400 000 K& 2 400 000 K¢
5leté pokryti vydaji 600 000 K¢& 600 000 K¢

.Dobré pojisténi” 2200 000 K& 3 700 000 Ké&

Pojistna ¢astka Pojistna ¢éastka
SMRT INVALIDITA

Pasivni prijem

Majetek

Zavazky

A1

Cile

Pokryti vydajl
rodiny

Socialni davky
PFijem partnera

NE

NE

ANO

NE

NE

Vlydaje poklesnou jenom
o splatku Gvéru. Jinak se
v Gvahu nebere

NE

ANO - Pojistuje se klicova
osoba (ten, kdo ma vyssi
prijem)

TAB 2 PARAMETRY FINANCNI SITUACE KLIENTA

[ ] Podle vjse HU Snasobek pfijmi Sleté pokryti vidaji | ,Dobré pojisténi”

ANO (pasivni pfijem

ANO (Pasivni pfijem

pomaha splnit cile, nedd pomaha pokryt

se ztratit smrti)

NE

NE

NE

NE

ANO (po dobu 5 let
urcité, mozna i déle)

Zpravidla NE
NE (Pojistka klienta je

stejnd, at je manZelka na
matefské nebo vydélava

vice nez manzel)

vydaje)

NE

ANO

NE

NE

ANO (po dobu 5 let)

Mohou se zohlednit
ANO

ANO (Pasivni piijem
pomaha pokryt vydaje,
dé se pouZit na spinéni
cild)

ANO (Majetek snizuje
potiebnou pojistnou
ochranu)

ANO

ANO

ANO

ANO (aZ do dichodu /
finanéni nezavislosti)

Mohou se zohlednit
ANO

ZDROJ: AUTOR

ZAVER

ZDROJ: AUTOR

Jaké parametry finanéni situace klienta
jsouv pojisténi brany v tvahu: (napt. lisi se
pojisténi pro klienta, podle toho, jestli ma ve
fondech 4 miliony nebo nema? Lisi se pojis-
téni podle toho, jaké ma cile?)

At pouZijeme jakykoli z vySe popsanych
postupli pro urceni

pojistné castky,

dojdeme k pojistnym ¢astkam spiSe v fadu
milion korun nebo v fadu stovek tisic.
Vétsina klientd nema kryto riziko smrti
nebo invalidity bud viibec anebo naprosto
nedostatec¢né. Proto jakykoli z vySe popsa-
nych postupi posouva klienty k lep§imu
zajisteéni.

PETR SYROVY
WWW.KFP.CZ
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